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1. Опис навчальної дисципліни 

 

Галузь знань, напрям підготовки, освітньо-кваліфікаційний рівень 

Освітній ступінь:___Бакалавр_____________________________________________ 

 

Спеціальність :  ___274 «Автомобільний транспорт» 

____________________________________________________________________ 
(шифр і назва) 

 

Характеристика навчальної дисципліни:  

Вибіркова  

Кількість кредитів ___5_____   

Загальна кількість годин –  ___150____ 

Індивідуальне науково-дослідне завдання                   _______ - ________ 
                                                                                                                (назва 

Вид контролю: екзамен;  

Тижневих аудиторних годин для денної форми навчання – _2 год. лекції; 2 год. 

практичні________ 

Співвідношення кількості годин аудиторних занять до самостійної і 

індивідуальної роботи становить (%): 

для денної форми навчання – __59,6%___ 

для заочної форми навчання – __8,7%___   

 

2. Програма навчальної дисципліни 

 

Тема 1. Поняття, зміст та цілі комерційної діяльності 

1. Сутність та складові комерційної діяльності 

2. Принципи та цілі комерційної діяльності 

3. Суб’єкти комерційної діяльності 

4. Товари та послуги як об’єкти комерційної діяльності 

Тема 2. Організаційно-економічні засади здійснення комерційної 

діяльності 

1. Комерційна служба підприємства та принципи її побудови 

2. Комерційна інформація та її захист. 

3. Товарні знаки та їх роль у комерційній роботі. 

4.  Маркування та штрихове кодування товарів 

5. Стандартизація та сертифікація товарів 

Тема 3. Організація комерційної діяльності у сфері закупівель та 

формування товарних запасів 

1. Сутність, зміст і методи закупівлі товарів 

2. Організаційні засади закупівельної діяльності підприємства. 

3. Критерії вибору постачальників та пошук комерційних партнерів при 

закупівлі товарів. 

4. Юридичне оформлення комерційної роботи з постачальниками 

5. Управління товарними запасами підприємства  та їх оптимізація 
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6. Особливості здійснення закупівель товарів на ярмарках, виставках, 

аукціонах, міжнародних торгах (тендерах), біржах. 

Тема 4. Збутова комерційна діяльність підприємства: загальні питання 

1. Суть збутової діяльності підприємства та її галузеві особливості 

2. Поняття асортиментної політики, асортименту та торговельної 

номенклатури товарів 

3. Попит на продукцію, його вивчення і прогнозування. 

4. Розробка каналів збуту та пошук потенційних клієнтів. Планування збуту. 

5. Форми і порядок розрахунків підприємства з контрагентами 

Тема 5. Комерційна діяльність підприємств на різних ринках 

1. Комерційна діяльність підприємств на фінансовому ринку 

2. Комерційна діяльність підприємств на ринку орендних і лізингових послуг 

3. Діяльність підприємств по наданню сервісних послуг суб’єктам 

господарювання. 

4. Факторингові послуги. Організація та здійснення факторингових операцій. 

5. Франчайзинг, його види та характеристика 

Тема 6. Комерційна діяльність оптових підприємств по збуту продукції 

1. Суть оптового продажу товарів. Функції підприємств оптової торгівлі. 

2. Форми та методи оптового продажу товарів. 

3. Принципи і методи керування асортиментом товарів в оптовій торгівлі. 

4. Види оптових посередників. Агенти, типи агентів, особливості 

здійснення операцій щодо продажу товарів 

5. Оптові ринки сільськогосподарської продукції та особливості їх 

функціонування. 

6. Біржова торгівля як форма організації оптового ринку. Види біржових угод. 

Тема 7. Комерційна робота з роздрібного продажу товарів 

1. Особливості комерційної роботи з роздрібного продажу товарів . 

2. Формування оптимального асортименту товарів у магазині 

3. Форми організації роздрібного продажу товарів 

4. Способи та методи стимулювання збуту товарів у роздрібній торгівлі. 

5. Організація надання торгових послуг покупцям.  

Тема 8.  Основні засоби комунікацій у комерційній діяльності 

1. Сутність та цілі комунікаційної політики 

2. Реклама в системі маркетингових комунікацій, її види та особливості 

застосування. 

3. Планування та організація рекламно-інформаційної діяльності 

4. 4.Комерційна пропаганда як вид маркетингових комунікацій. Фірмовий 

стиль. Брендинг. 

5. Електронні платіжні системи, їх зміст та типи 

6. Комерційна діяльність електронних торговельних майданчиків 

Тема 9. Комерційна діяльність підприємств в сфері зовнішньоекономічних 

відносин. 

1. Організаційне, інформаційне та правове забезпечення комерційної 

діяльності на зовнішньому ринку 
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2. Правила ІНКОТЕРМС, та їх роль в регулюванні відносин між продавцями 

та покупцями на світовому ринку. 

3. Процедури експортної-імпортної діяльності підприємств. 

4. Програми та інструменти підтримки експортної діяльності підприємств. 

5. Роль торгово-промислової палати у забезпечення зовнішньоекономічної 

діяльності підприємств. 

Тема 10. Ризики та ефективність комерційної діяльності 

1. Сутність та види комерційних ризиків. 

2. Методи аналізу ступеня ризику.  

3. Управління комерційними ризиками. 

4. Особливості оцінки ефективності комерційної діяльності підприємств.  

5. Шляхи підвищення ефективності комерційної діяльності підприємств сфери 

виробництва і торгівлі. 

 

 

4. Структура навчальної дисципліни 

Назви тем Кількість годин 

денна форма заочна форма 

усього  у тому числі усього  у тому числі 

л п лаб. інд. с. р. л п лаб. ін. с. р. 

1 2 3 4 5 6 7 8 9 10 11 12 13 

Тема 1.  12 2 2   8 12 1 1   10 

Тема 2.  12 2 2   8 12 1 1   10 

Тема 3. 12 4 4   4 12 2 2   8 

Тема 4. 12 2 2   8 12 2 2   8 

Тема 5. 12 4 4   4 12 2 2   8 

Тема 6. 12 4 4   4 12 2 2   8 

Тема 7. 10 2 2   6 10 1 1   8 

Тема 8.  14 4 4   6 14 2 2   10 

Тема 9.  14 2 2   10 14 1 1   12 

Тема 10. 10 2 2   6 10 2 2   6 

Разом  120 28 28   64 120 16 16   88 

Екзамен 30     30 30     30 

Усього годин 150 28 28   94 150 16 16   118 
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5. Теми практичних занять 

№ 

з/п 

Назва теми Кількість 

годин 

1 Тема 1. Поняття, зміст та цілі комерційної діяльності 2 

2 Тема 2. Організаційно-економічні засади здійснення 

комерційної діяльності 

2 

3 Тема 3. Організація комерційної діяльності у сфері закупівель 

та формування товарних запасів 

4 

4 Тема 4. Збутова комерційна діяльність підприємства: загальні 

питання 

2 

5 Тема 5. Комерційна діяльність підприємств на різних ринках 4 

6. Тема 6. Комерційна діяльність оптових підприємств по збуту 

продукції 

4 

7. Тема 7. Організація роздрібного продажу товарів 2 

8. Тема 8. Основні засоби комунікацій у комерційній діяльності 2 

10. Тема 9. Комерційна діяльність підприємств в сфері 

зовнішньоекономічних відносин 

2 

11. Тема 10. Ризики та ефективність комерційної діяльності 2 
 

 

6. Теми та питання винесені на самостійне вивчення 

№ 
з/п 

Назва теми 

1 Тема 1. Поняття, зміст та цілі комерційної діяльності 

Історія розвитку комерційної діяльності. Чинники розвитку комерційної 

діяльності. Завдання комерційної діяльності на сучасному етапі 
2 Тема 2. Організаційно-економічні засади здійснення комерційної 

діяльності 

Механізми захисту комерційної інформації в мережі інтернет. Види 

маркувань товарів. Географічні зазначення та особливості їх 

використання. Міжнародні стандарти якості продукції.  
3 Тема 3. Організація комерційної діяльності у сфері закупівель та 

формування товарних запасів 

Методи закупівель, їх переваги та недоліки. АВС та XYZ-аналіз: 

методичні підходи до проведення. Особливості організації закупівель 

техніки та обладнання. Закупівля сільськогосподарської продукції у 

населення для переробки. Тендерні закупівлі.  
4 Тема 4. Збутова комерційна діяльність підприємства: загальні 

питання 

Чинники прямого та опосередкованого впливу на збутову діяльність 

аграрних підприємств.  

Асортиментна політика підприємства. 

Маркетингова стратегія просування товару. Принципи і методи 

оптимізації товаропросування. Управління товаропостачанням 

торговельної мережі. 
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5 Тема 5. Комерційна діяльність підприємств на різних ринках 

Фінансово-кредитні операції підприємств та їх особливості. Пільгові 

кредитні програми для господарюючих суб’єктів. Діяльність 

підприємств на фондовому ринку. Особливості орендних відносин 

підприємств у аграрній сфері. Факторингові компанії. Переваги та 

недоліки франчайзингу. Франшиза. Особливості складання договору 

франчайзингу. 

6. Тема 6. Комерційна діяльність оптових підприємств по збуту 

продукції 

Основні напрями розвитку оптової торгівлі. Структура оптової торгівлі. 

Види оптових підприємств та їх юридичні ознаки. Організація оптового 

продажу товарів. Особливості здійснення операції щодо продажу товарів 

за участю дистриб'ютора та дилера. Комівояжер та умови його діяльності 

Процедура підготовки та проведення тендерів. Особливості 

функціонування окремих видів бірж. Аграрна біржа. 
7. Тема 7. Організація роздрібного продажу товарів 

Роздрібна торгівельна мережа, її види та фактори розвитку. Принципи 

розміщення роздрібної торговельної мережі в міській та сільській 

місцевості. Організація приймання та зберігання товарів. Помагазинні 

форми продажу товарів. Особливості торгівлі продовольчими та 

непродовольчими товарами на ринках.  
8. Тема 8. Основні засоби комунікацій у комерційній діяльності 

Рекламні засоби та їх види. Організація та принципи оформлення вітрин. 

Оцінка економічної ефективності реклами. Роль та функції 

внутрімагазинної інформації. Особливості проведення рекламних акцій.  

Автоматизовані системи управління збутом. Особливості застосування і 

типи інтернет-маркетингу. Цифрові маркетингові комунікації 

Організація комерційної діяльності через інтернет-аукціони. Електронна 

підтримка покупців у споживчому секторі. 

9. Тема 9. Комерційна діяльність підприємств в сфері 

зовнішньоекономічних відносин 

Зовнішня торгівля як сфера комерційної діяльності. Особливості і види 

міжнародних комерційних операцій. Організація експортно-імпортних 

операцій. Порядок митного оформлення продовольчих товарів. Митні 

режими. Підготовка підприємства до експортної діяльності. 
10. Тема 10. Ризики та ефективність комерційної діяльності 

Закупівельні, транспортні та збутові ризики комерційної діяльності. Роль 

комерційної служби у виявленні, оцінці і зниженні ступеня ризику. 

Конкурентоспроможність комерційного підприємства та її складові. 

Сутність та система показників ефективності у торгівлі. Показники 

ефективності використання складської мережі. 
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7. Методи навчання 
1. Словесні методи ( розповідь,пояснення, бесіда, лекція.) 

2. Наочні методи  – презентація (слайди тощо). 

3. Практичні методи: ситуаційні вправи, творчі завдання, задачі, реферати. 

 

8. Методи контролю: 
1. Усне опитування (фронтальне, індивідуальне детальний аналіз відповідей студентів), 

2. Письмова аудиторна та поза аудиторна перевірка вирішення ситуаційних вправ, підготовка 

рефератів, поточні контрольні роботи 

3. Практична перевірка: вирішення професійних завдань, ділові ігри і т. д.  

4.  Стандартизований контроль ( тести). 

 

 Види контролю: Поточний контроль, проміжна та семестрова атестація 
 

9. Розподіл балів, які отримують студенти 

Поточний контроль та самостійна робота Підсумковий 

контроль 

(екзамен) 

Сума 50 балів 

Т1 Т2 Т3 Т4 Т5 Т6 Т7 Т8 Т9 Т10 
50 балів 100 

3 3 8 4 7 6 4 8 4 3 

Т1, Т2 ... Т10 – теми змістових модулів. 

 

10. Методичне забезпечення 

Підручники і навчальні посібники;курси лекцій, інструктивно-методичні матеріали до 

семінарських і практичних занять; контрольні роботи; текстові та електронні варіанти 

тестів для поточного і підсумкового контролю, слайди, методичні матеріали для організації 

самостійної роботи студентів._______________________________________________________ 

 

12. Рекомендована література 

Основна 

1. Комерційна діяльність [Текст] : навч. посібник / Я.М. Антонюк ; І. М. 

Шиндировський. – Львів : Магнолія-2006 , 2017. – 332 с. 

2. Филевич Л.Г., Попова Л.О., Прядко О.М., Мітяєва Т.Л., Прибилович Л.А. 

Комерційна діяльність: навчальний посібник. Харків: ХДУХТ, 2014. 225 с. 

3. Балабан П.Ю. Комерційна діяльність: підручник. Харків: Світ книг, 2015. 452с. 

4. Кисильова Є. Н. Організація комерційної діяльності по галузях та сферах 

застосування. К.: Кондор, 2014. 292 с. 

5. Краус К.М., Краус Н.М., Манжура О.В. Електронна комерція та інтернет-

торгівля: навчально-методичний посібник. Київ: АграрМедіаГруп, 2021. 454 с. 

6. Економіка та організація торговельних підприємств: практикум. Навч. 

посібник [М.В. Семикіна, Л.Д. Запірченко, С.С. Матієнко та ін.] / за наук. ред. 

д.е.н., проф. Семикіної М.В. Кропивницький: Видавець Лисенко В.Ф., 2020. – 

212 с. 

7.  Гариш О.М., Капелюшна Т.В., Мартиненко М.О. Організація торгівлі: навч. 

посіб. К.: ДУТ. 2020. 174 с 
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Допоміжна 

1. Балджи М.Д., Допіра І.А., Однолько В.О. Економіка та організація торгівлі : 

навчальний посібник. - Київ : Кондор-видавництво, 2017. 368 с. 

2. Бродовська О.Г. Досвід організації державної закупівельної діяльності в США: 

уроки для України. Науковий вісник Ужгородського національного університету. 

2016. Вип.6. Ч.1. С. 52–56. 

3. Господарський  Кодекс України. Закон України. № 436 - ІV від 16.01.2003 р. - 
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